
Rödl GmbH
Nürnberger Straße 41
92318 Neumarkt

bewerbung@roedl-energie.de
09181 48 48 61

mehr unter www.roedl-energie.de

Aufgaben:
- Identifikation und persönliche Ansprache von neuen Gewerbekunden
-  Betreuung der Bestandskunden mit dem Ziel der Kundenbindung
- Angebotserstellung und Auftragsabwicklung
- serviceorientierte Kundenbetreuung und Beratung
- Markt- und Wettbewerbsbeobachtung
-- Reporting verkaufsrelevanter Kennzahlen

Ihr Profil:
- Abgeschlossene Berufsausbildung im kaufmännischen Bereich
-  Mehrjährige Erfahrung im Vertrieb, idealerweise im Energieumfeld
- Freude am Kundenkontakt und an der aktiven Ansprache von potenziellen Kunden
- Gute Excel- und Word-Kenntnisse
- Kommunikationsstarke Persönlichkeit mit sicherem Auftreten
-- Selbstständige, strukturierte Arbeitsweise

Wir bieten:
—  leistungsgerechte Bezahlung mit Provisionen und zusätzlichem Bonus-System
—  einen langfristig sicheren Arbeitsplatz in einem mittelständischen Unternehmen
      mit einem sehr guten Betriebsklima
—  gute Sozialleistungen (z.B. Urlaubsgeld und vermögenswirksame Leistungen)
—  Tankgutscheine, Dienstrad-Leasing und weitere attraktive Mitarbeiterrabatte
—  —  Entwicklungsmöglichkeiten durch regelmäßige Weiterbildung
—  umfassende Einarbeitungszeit

Sie sind interessiert?
Bitte senden Sie Ihre aussagekräftigen Bewerbungsunterlagen, bevorzugt per Mail, an
bewerbung@roedl-energie.de oder per Post an die untenstehende Adresse. Übersenden 
Sie bitte ausschließlich Kopien, da keine Rücksendung der Unterlagen erfolgt. 
Rückfragen beantwortet Ihnen gerne Sebastian Faißt unter Tel. 09181/48 48-61. 
WiWir freuen uns auf Sie!

Vertriebsmitarbeiter/-in (m/w/d)
Firmenkunden | Strom & Erdgas

Wir�sind�ein�mittelständisches�Familienunternehmen�mit�langjähriger�Tradition�rund�um�das 
Thema „Energie“.�In�den�letzten�75�Jahren�haben�wir�uns�vom�Mineralöllieferanten�zum�Anbieter�
für Mobilitäts-�und�Wärmeenergien�sowie�von�Bädern�entwickelt�und�sind�Gesellschafter�der�
AVIA�Gruppe. Mit�derzeit�230�Mitarbeitern�(m/w/d)�an�sechs�Niederlassungen�in�der�Region�
leben�wir�eine�moderne Unternehmenskultur�ganz�nach�unseren�verbindlichen�Werten:�Tradition,�
Kompetenz,�Zuverlässigkeit und�Vielfalt.

Verkaufen ist Ihre Leidenschaft und Sie verstehen es Ihre Gesprächspartner zu überzeugen vor Ort und 
am Telefon? Sie sind kommunikativ, empathisch und geben nicht schnell auf? Kundenorientierung, 
Service und Verhandlungsgeschick prägen Ihre Arbeitsweise? Dann sind Sie bei uns genau richtig als


